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Raumplus verbuchte auf der diesjghrigen Interzum einen
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starken Messeauftritt und konnte zahlreiche: Besucher am.
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Raumplus
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Der Konsument von heute méchte individuell angepasste Mobelstiicke mit Charakter: modular,
erweiterbar und wertig sollen sie sein. Raumplus sieht hierbei eine groBe Chance und setzt auf
maBgefertigte Ldsungen mit gréBtmaglicher Freiheit und langfristiger Nachhaltigkeit.

»Der Wunsch nach Individualitat ist

stérker als je zuvor - in seiner Auspri- ,
gung aber anders®, beobachtet Chris- -

tian Grundler, Geschéftsfilhrer Marke-
ting & Vertrieb beim Bremer Mobelher-
steller. ,Unsere Kundinnen und Kunden
suchen Mobel, die sich ihren Bedlirfnis-
sen anpassen, ohne an Qualitat oder
Asthetik zu verlieren.” Als Spezialist fur
maBgefertigte Schranksysteme, Gleit-
tdren und Raumldsungen verbindet das
Bremer Unternehmen jahrzehntelange
Erfahrung mit einem feinen Gesplir fiir
neue Marktbedurfnisse. Fir die zukiinf-
tigen Herausforderungen sieht man sich
daher gut aufgestellt.
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Mit dem Zeitgeist gehen

Planungssicherheit und durchdachte,
einfach umsetzbare L&sungen stehen
némlich zunehmend im Mittelpunkt.
Auch gréBere Raumldsungen werden
dem Zeitgeist entsprechend zuneh-
mend als bewegliche Einrichtung ge-
dacht, die dennoch langlebig bleibt.
Gerade hier sieht Raumplus eine groBe
Chance: MaBgefertigte Lésungen, die
durch austauschbare Fronten und Tiir-
fillungen, flexible Innensysteme oder
zeitloses Design Uberzeugen, bieten
nicht nur mehr Freiheit, sondem auch
langfristige Nachhaltigkeit.

Fokus auf Gestaltungsfreiheit

Um diesen veranderten Bed(irfnissen
gerecht zu werden, entwickelt Raum-
plus kontinuierlich neue Konzepte, die
Flexibilitat, Individualitat und Design-
qualitét vereinen. Ein aktuelles Beispiel
dafirr ist die neu vorgestelite ,Summer
Edition*, mit der das Unternehmen ge-
zielt auf moderne Wohn- und Lebens-
stile reagiert. Die limitierte Kollektion
aus Regalen, Kommoden und Low-

‘boards wurde von den Fachexperten

als bewusst kuratiertes Sortiment ent-
wickelt. ,Mit der Summer Edition zeigen
wir erstmals, was wir im Bereich Solitér-

mobel gestalterisch leisten kénnen®, er-
klart Grundler.

Handelspartner sollen dabei von geringer
Beratungsintensitat, dem erleichterten
Bedienen vieler Kundeninteressen und
schnelieren Verkaufsabschllissen profitie-
ren, ohne Abstriche bei Qualitat, Funktion
oder Design machen zu miissen.

Die neue Sonderedition erganzt das be-
stehende Portfolio und soll neue Impul-
se flr den Verkauf schaffen. Zu der brei-
ten Produktpalette zahlen etwa
individuelle Stauraumlésungen fir Ki-
che, Flur, Wohn- und Schlafraum ge-
nauso wie raumteilende Gleittiren, die
per Digitaldruck personalisiert, durch
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Die fimitierte ,Summer Edition* bietet ausgewahlte Modelle der Solitdrmdbel, hier die
Gaderobe ,Creo®, in gewohnter Qualitét, aber mit festen MaBen und kuratierten

Farben zu besonderen Konditionen.

LED-Leuchten illuminiert oder mit inte-
griertem Bildschirm als ,Sliding TV
Door* konfiguriert werden, Kommoden,
Side- und Lowboards gestalten Raume,
die von Zimmertiren wie der ,Swing
Door Sfim Line* — auch mit Oberlichtern
- exklusiv gedffnet werden.
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Erfolgreiche Messeauftritte

Mit seinem umfangreichen Produkt-
Portfolio und innovativen Optimierun-
gen konnte das Familienunternehmen
auch auf der diesjéhrigen Interzum in
KélIn Gberzeugen. Raumplus verbuchte

s Raumplus zeigte auf der

Interzum praktische
Stauraumldsungen flir
den Wohn- und
Schlafraum. Das neue
Ordnungssystem ,Lio*,
hier in der Detailansicht,
sorgt zudem mit seinen
Schubkasten-Einsatzen
fUr Struktur im Kleider-
schrank.

unter dem Motto ,,From components to
tailor-made” mit einer klaren Marken-
botschaft einen erfolgreichen Messe-
auftritt, der sowoh! bei langjahrigen
Partnern als auch bei neuen Kontakten
gut ankam.

So zeigte das Unternehmen etwa sein
neues Beleuchtungssystem. Dieses
konnte die Messebesucher mit seiner
Technologie ohne sichtbare Lichtpunkte
und der Mdglichkeit, die Lichtfarbe
individuell anzupassen, {iberzeugen. Die
Pivottlir $1200 und die Gleittiir $1200 Air
sind zudem in der neuen Profilfarbe
~Champagner* erhltlich und setzen da-
mit neue Akzente in der Raumgestaltung.
Fur alle, die Wert auf Ordnung und Stil
legen, prasentierte Raumplus das neue
Ordnungssystem ,,Lio“. Dieses System
fir Schmuck mit funktionellen Schub-
kasten-Einsatzen bringt nicht nur Struk-
tur in den Kleiderschrank, sondern
punktet auch mit seiner Optik aus zerti-
fiziertem veganem Leder in Braun. Die
unterschiedlichen Ausfiihrungen der of-
fenen Einsétze werden in den Schub-
kasten gesetzt und kénnen frei mitein-
ander kombiniert werden.

In die bekannte Glaskollektion in matt
und gldnzend werden nun auch matte
Farben ins sogenannte Express-Pro-
gramm aufgenommen. Erganzt werden
diese durch das neue Farbkonzept in
verschiedenen Oberflachen - gldnzend,
matt und mit Struktur.

Die zahlreichen positiven Riickmeldun-
gen bestérken Raumplus in der einge-
schlagenen Internationalisierungsstra-
tegie und erdfinen weitere Perspektiven.
Im Herbst stehen mit der Nobilia Haus-
messe in Verl und der Premiere der idd
in Koln zwei weitere bedeutende Bran-
chentermine fiir das Bremer Unterneh-
men an. Auch dort will Raumplus zei-
gen, dass sich flexible Raumlésungen
und MaBfertigung nicht ausschlieBen,
sondern gerade im Zusammenspiel ihre
volle Starke entfalten.

~Unsere Kunden suchen
M®obel, die sich ihren
Bedurfnissen anpassen.”

Christian Grundler, Raumplus

Strategisch
gut aufgestellt

Auch strukturell ist Raumplus gut
flr die Zukunft aufgestelit. Die Un-
ternehmensorganisation wurde in
den vergangenen zwei Jahren ge-
zielt kundenorientiert ausgebaut,
um flexibel auf neue Anforderungen
reagieren zu kdnnen. Ziel ist es, in
einem volatilen Marktumfeld noch
schneller und vernetzter agjeren zu
kénnen. Die Geschéftsfiihrung sieht
trotz aller Herausforderungen klare
Wachstumsperspektiven. Das be-
trifft vor allem das internationale
Geschéft. Insbesondere auBerhalb
Europas ergeben sich durch neue
wirtschaftliche Rahmenbedingun-
gen und vorbereitete Markteintritte
attraktive Chancen zur Gewinnung
weiterer Marktanteile. GroBes
Wachstumspotenzial fiir die Lésun-
gen von Raumplus bieten aber ne-
ben dem heimischen Markt in
Deutschland auch Frankreich und
die USA. Laut Grundler ,werden wir
die vielversprechenden Ankniip-
fungspunkte konsequent verfolgen®.
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